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vor den toren von prag praktiziert ein junges, dy-

namisches Team ein verblüffend einfaches, erfolgreiches 

Geschäftsmodell: Jede gewünschte Glasart, Funktions- 

und Dekorgläser sowie Spiegel, in jeder Dicke, wird ge-

schnitten, geschliffen und gebohrt. VSG kann bis zu ei-

ner Dicke von 6,5 cm gesägt werden. Die Anlagen in 

der 2013 errichteten 2.000 Quadratmeter großen Ferti-

gungshalle sind modern und blitzsauber, die Mitarbeiter 

gut ausgebildet und hoch flexibel. 

Das Besondere: Ob Kunden ihr Projekt in London 

oder Ingolstadt, in Gent oder Moskau umsetzen wol-

len – Caamaño CZ erledigt das. Selbst Reparaturaufträ-

ge für Einzelscheiben werden europaweit sehr günstig 

ausgeführt. Der Schwerpunkt liegt klar auf VSG, beim 

Isolierglas arbeitet Caamaño mit einem deutschen Part-

ner zusammen. Fast die gesamte Produktion geht in den 

Export.

Hoher Output mit nur zwölf Mitarbeitern

Seit der Gründung des Unternehmens in 2013 hat Caa-

maño CZ mehr als 200 Ladenzeilen, Malls und Fassaden 

erfolgreich verglast. Vom Zuschnitt bis zur Montage. Mit 

gerade mal zwölf Mitarbeitern. 

Wie kann das funktionieren?

Nun, zaubern kann auch Caamaño nicht. Das Un-

ternehmen ist Teil einer internationalen Holding mit 

Hauptsitz in La Coruña, Spanien. Eines der wichtigsten 

Tätigkeitsfelder des Konzerns sind Bau und Komplett-

Erfolg dank intelligenter Software
Mit Vielseitigkeit und einem zuverlässigen 24/7 Service ist das junge 

Unternehmen Caamaño CZ mit Sitz in Tschechien dabei, sich in der 

europäischen Glasverarbeitungsbranche einen Namen zu machen. Das 

Unternehmen setzt auf A+W Business, die kaufmännische Software 

des führenden Softwarehauses A+W.
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ausstattung zum Beispiel von Läden, Ladenzeilen oder 

Shopping Malls. Caamaño hat seinen Geschäftsbereich 

Glas gezielt mitten in Europa platziert, um flexibel euro-

paweit agieren zu können. Das erklärt auch die klar de-

finierte, qualitativ hochwertige Produktlinie: Das Un-

ternehmen konzentriert sich erfolgreich auf seine Kern-

kompetenzen und den Bedarf des Mutterkonzerns - ex-

terne Kunden profitieren davon. 

Modernstes Equipment – beste Software

In einem modernen Kompaktlager hält Caamaño alle 

häufig nachgefragten Glasarten vor. Neben den beiden 

Schneidtischen für Float und VSG hat Caamaño eine 

vertikale Säge für dickes VSG installiert, die selbstver-

ständlich auch Jumbo-Maße verarbeitet. Zwei vertika-

le Schleifanlagen sorgen für exakte Kantenbearbeitung, 

auch bei 6 cm dicken VSG Scheiben. Mit einer halbau-

tomatischen Bohrmaschine können Löcher bis 14 mm 

gebohrt werden. Größten Wert legt Caamaño auf zuver-

lässiges Installationsequipment, das schnelles und siche-

res Arbeiten ermöglicht: Neben einem modernen Ver-

glasungsroboter stehen zur Montage Spezial-Lastwagen 

mit Kränen zur Verfügung. 

Intensive Betreuung und Beratung

Im Office sorgen die Geschäftsführer Gruycho Sabev 

und Fernando Castaño De La Barrera mit zwei Mitarbei-

terinnen dafür, dass das europaweite Geschäft mit seiner 

l.: In dem modernen 

Kompaktlager bei 

Caamaño CZ werden 

alle gängigen Glasarten 

vorgehalten.

r.: Modernstes 

Equipment, hier die 

Bovone Kantenbear­

beitungs­Maschine, 

sorgt für Spitzen­

qualität auf höchstem 

europäischem Level.
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www.knopp-maschinen.de  |  info@knopp-maschinen.de

Glasbearbeitungsmaschinen
zum Kantenschleifen, Polieren, 

Bohren und Sägen von 

Flach- und Hohlglas.

Ersatzteileservice und 

regelmäßige Kundendienstfahrten 

sind selbstverständlich.

Fordern Sie unseren Katalog an.

– Transportgestelle

– Lager-/Transportwagen

– Lagerregalsysteme

– Glastransportaufbauten

Am Langenberg 21

37697 Lauenförde-Meinbrexen

Kontakt:

Tel. 0 52 73 / 88 68 8

Fax 0 52 73 / 76 55

info@goebel-transportsysteme.de

Fahrzeugbau -Transportsysteme

komplizierten Logistik schnell und zuverlässig abgewickelt 

wird. Das wichtigste Werkzeug: A+W Business, die kauf-

männische Software des marktführenden Softwarehauses 

aus Pohlheim, Deutschland. A+W Business ist das Groß-

hirn der Caamaño Glas Unit, und Gruycho, der bereits frü-

her A+W Software einsetzte, ist froh, dass er sich wieder für 

dieses Produkt entschieden hat. 

„Die Installation verlief vollkommen problemlos“, so 

Gruycho. „Die A+W-Projektierer haben uns während der 

Implementationsphase zuverlässig betreut und beraten. Be-

sonders schätze ich aber das regelmäßige Consulting bei 

Fachfragen, das durch unseren A+W Vertriebsberater Peter 

Kénesy mit viel Kompetenz und Geduld durchgeführt wird.“ 

Konsequent kundenorientiertes Konzept

Wo zieht Caamaño den größten Nutzen aus der A+W Busi-

ness? Peter Kénesy, A+W Vertriebsberater und Betreuer 

von Caamaño CZ: „Caamaño ist ein hoch flexibles Unter-

nehmen mit bester Liefertreue. Das 24/7 Versprechen ist 

mehr als ein Claim – bei Bedarf wird schon auch mal ein 

Wochenende durchgearbeitet, um ein Projekt erfolgreich 

abzuschließen. Bei der Umsetzung dieses konsequent kun-

denorientierten Konzeptes ist A+W Business für Gruycho 

und sein Team eine große Hilfe, da sämtliche kaufmän-

nischen und technischen Parameter eines Auftrages, ei-

ner Einzelscheibe zuverlässig abgebildet werden und zur 

schnellen Abwicklung zur Verfügung stehen.“ 

 www.caamanocz.com, www.a-w.com

r.: Caamaño­Geschäfts­

führer Gruycho Sabev 

(l.) und Peter Kénesy, 

A+W Sales Central 

Europe und Kunden­

betreuer von Caamaño, 

kooperieren eng. 

u.: Montagetools wie 

der moderne Montage­

roboter ermöglichen 

sicheres und schnelles 

Arbeiten vor Ort.


